
Rendez-Vous de Fontevraud
Forum Tourisme VITI-VINICOLE – 23 Juin 

Comment diversifier vos ressources économiques avec une offre touristique attractive ?
Comment faire de nos atouts ligériens une plus-value pour le vin ? Comment bénéficier
des flux touristique dans vos exploitations ?

Avec 7,5 millions de touristes qui parcourent les vignobles de France chaque année, le tourisme viticole représente 
un enjeu majeur pour notre région. Le Val de Loire dispose d’atouts qu’il peut sans conteste valoriser : des paysages 
variés dont l’exploitation durable garantit des produits de qualité et diversifiés, un territoire touristique exceptionnel, 
une tradition d’accueil millénaire...
Le programme du Forum Tourisme VITI-VINICOLE apporte des réponses concrètes à tous ceux qui souhaitent renforcer 
ou diversifier leur activité. Il s’appuie sur les témoignages de personnalité reconnues dans le secteur tourisme et vin.

Président d’honneur - Paul DUBRULE, Président de Maison de la France, coprésident fondateur d’Accor

Matinée

9h - 9h45
Introduction de la journée par le Président
Les enjeux du tourisme viticole 
  Identifier les atouts du tourisme pour la filière viticole 
  Michel BERNARD - Président du groupe viti-vinicole Maison de la France - Président InterRhône

9h45 - 10h15
Le marché du tourisme viticole, les attentes et comportements des touristes
  Dimensionner le marché potentiel
  Identifier les attentes des touristes et les évolutions 
  Connaître les nouveaux modes de consommation des loisirs
  Pascal VISINTAINER - Directeur Marketing Maison de la France

10h15 - 11h15
Réussir son projet d’accueil  en cave et accroître la vente de ses prestations
  Un vrai projet à construire 
  Le rôle clé du travail en réseau
  Les atouts de la labellisation
  Présentation de la démarche qualité en Val de Loire
  Françoise KOUCHNER et Anne DEVAILLY - Co-auteurs du Guide « Réussir l’accueil en cave »
  Anne-Sophie LEROUGE - Chef de projet Tourisme InterLoire 
  Témoignage d’Eniko KIRÁLY - Domaine Disznóko d’AXA Investment au Tokaj et Présidente de la Route des Vins

Pause 

11h30 - 12h30
Les actions et les outils développés par les acteurs du tourisme du Val de Loire utilisables par la filière viticole 
  Développement d’offres : en réseau, forfaits
  Animation, Formation 
  Promotion, vente
  Table ronde organisée par les CDT, CRT, et OT du Val de Loire
  Président - Serge MORO-SIBILOT - Directeur Tourisme Conseil Régional du Centre
  Animation - Dominique TREMBLAY - Directeur Mission Val de Loire

Déjeuner 12h30 

Après-Midi

14h15 - 15h15
Le Tourisme viticole en Val de Loire, quelles offres développer ?
  Identifier les types d’actions touristiques menées dans le vignoble, celles qui recueillent un avis favorable des touristes
  Connaître les facteurs clés de succès et le retour sur investissement 
  « Soirées dans les vignes en Touraine » Alain Godeau - Président de l’AOC Touraine
  « Offre œno-tourisme » des Vignobles Guy Saget - Guy Saget - PDG
  « Fête du goût et du patrimoine » Luc Bizard - Président AOC Savennières

15h15 - 16h30
Table ronde : Rendre le vignoble incontournable au cours d’un séjour en Val de Loire 
  Mieux exploiter l’attrait touristique du vignoble
  Accroître l’offre vignoble et vin dans l’offre touristique globale
  Développer une offre qualitative et en réseau en adéquation avec la demande
  Animation - Jean-Michel PEYRONNET - Rédacteur en Chef RVI
  
  Didier MARTIN - Président Comité Régional du Tourisme de Bourgogne
  Georges BONNEFON - Président de la Communauté de Commune de Saint Emilion
  Alain BEIGNET – Président du Comité Régional du Tourisme de la  région Centre
  Pascal MINEAU - Président de Val de Loire Prestige Tour Opérateur
  Jacques COULY - Vice président d’Interloire et viticulteur à Chinon
  Paul DUBRULE - Président Maison de la France, coprésident Fondateur d’Accor

16h30 - 17h
Synthèse de la journée
  Jacques AUXIETTE, Président du Conseil Régional Pays de la Loire
  S. Exc. M. André ERDOS, Ambassadeur de la République de Hongrie en France
 
Coordinatrice du programme Tourisme : Anne-Sophie Lerouge 
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